SKOLENI PRO

MANAZEBY Manazer, ktery chce dosahnout stanovenych cil,
JAK ZVYSIT musi se umét vyporadat s vymluvami a uniky svych

PRACOVNI spolupracovniku.
VYKON
PODRIZENYCH

To neni volba, to je kazdodenni ukol.

Za hranici komfortnizény

Prichazime-li s ukolem, ktery podfizeného dostava za hranici komfortni zony, musime pocitat s jeho
odporem a s pokusy o Unik z tlaku na vykon. Se zvySenym mnozstvim Unikovych pokusu se proto
setkame vzdy, kdyz pfichazime s ukoly, na které jeho vykonavatel nemuze aplikovat feSeni z minula,
kdyZ mu hrozi ztrata socialniho postaveni nebo zisk(, kdyz ma podFizeny pocit, Ze jeho pokus o unik
muZze byt z néjakého duvodu uspésny.
Jak se lidé vyhybaji pInéni ukolu
Intuitivné nebo védomé manipuluji. ZkousSeji manazera zmast, zastrasit, odpudit od sledovaného
cile, citové vydirat, kladou podminky, desorientuji, tvofi obranné koalice. | primérné schopny
zameéstnanec dokaze efektivné pouzit
Cosestimdadélat
Schopnost prosazovat realizaci pracovnich Ukoll se da velmi dobfe rozvijet prostrfednictvim
specialni Skolicich program(. V nich se manazefi nauci predvidat rizikové situace, identifikovat
rizné typy pouzitych unikovych postupl a nasazovat obranné techniky.

Zvysi se nejen vykon pracovniho tymu, ale i emo¢ni stabilita a odolnost manazeru.

Naucime je to

Abychom zvysili efektivitu prace a schopnost manazerl prosazovat stanované Ukoly, pfipravili jsme
pro né specialni Obsah programu:

Prvni Skolici den: Vykonnostni kfizovatky manazeraa Odhalovani tnikovych postupt
Druhy Skolici den: Tvorba sménnych polozek a Technika manazerské smény

Cena skoliciho programu
Realizace dvou denniho Skoliciho programu vas pfijde na 72.000 K¢ bez DPH
Akdo by vase manazery skolil

Skolitelem tohoto programu je Mgr. Hynek Choleva,
specialista na vyvojfidicich a obchodnich strategii

Vice informaci naleznete na www.focusmarketing.cz
nebo natelefonnim Cisle: +420 720 651 328




